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Osvedcené postupy |
Chelo Gamez, ibersky sen s podpisom

Hlavné body

Implementacia obchodného modelu, ktory je ustretovy k zivotnému prostrediu

Vytvarat pracovneé miesta a ekonomickeé zdroje v oblasti.

Vediet Co najlepsSie vyuzit pomoc poskytovanu verejnou spravoul.

Adaptovat sa rychlo na krizu a vyuzit zmeny na vytvorenie lepsSieho podniku.

Posudit délezitost’ definovania roli a uloh v rodinnom podniku.

Rl Erasmus+



0 Good Practices

1. Chelo Gamez: vseobeché informacie

Meno podnikatela-seniora: Consuelo Gamez Amian

Nazov podniku: La Dehesa de los Monteros

Miesto: Malaga, Spanielsko

Cinnost’: Chov ¢istokrvnych iberskych prasiat. Vyroba
kvalitnej iberskej sunky a klobas.

Kontaktné udaje
o Web: https://dehesalosmonteros.com/

o E-mail: comercial@dehesalosmonteros.com




O Good Practices

2. Ako by ste opisali proces zalozenia vasho podniku?

* Proces zalozenia m6jho podniku sa v Case postupne vyvijal a velmi
starostlivo som ho zvazovala, kedze sa tykal oblasti, ktora mi bola
uplne neznama.

= Vybrala som si iberské plemeno, s ktorym som chcel pracovat. Za
tymto uCelom som obisla iberské chovatelskeé spoloCnosti a studovala
som organoleptickeé vlastnosti kazdeho plemena.

» Dehesa de los Monteros bude nadalej rast, pokial najde pozemky so
Specifickymi vlastnostami Serrania de Ronda.

= Aby som mohla dalej rast, potrebujem do svojej firmy zaclenit
pracovnikov na vysokej odbornej a Specifickej urovni.
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3. Aka bola hlavna konkurencna vyhoda,
ktora bola motivaciou pre vas podnikatelsky
napad?

= Hlavnou konkurencnou vyhodou nasho produktu je diferenciacia.

= Jediny spdsob, ako konkurovat malej produkcii na tak vyspelom
trhu, akym je ibersky trh, je ponuknut rozliSovaci prvok.

= V tomto podniku pracujeme s Cistokrvnymi, vyberovymi iberskymi

Kmenmi. t
= NasSe osipané su skutoCni sportovci, ktori lezu hore a dole po ‘
strmych kopcoch, Co znamena, ze kyselina olejova produkovana Bﬂ@ﬂﬁwmﬁ | ‘fl

jedenim gastanov a zaludov vytvara velmi silnu intramuskularnu :
infiltraciu, ktora je charakteristickou ¢rtou nasho dobytka.

Zdroj | Pixabay Licencia



https://pixabay.com/fi/photos/motivaatio-strategia-nuolet-3233650/
https://pixabay.com/el/service/license/
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4. S akymi vyzvami alebo hrozbami sa stretol vas podnikatelsky
projekt v pociatocnej a ranej faze vyvoja? Ako ste ich prekonali?

A Hrozby

. Zaplnit prazdnu medzeru na trhu ponukou jedineéného - UplIny nedostatok vedomosti o fungovani sektora

produktu na iberskom trhu s klobasami.

- Vytvorit’ Strukturalne zmeny v sektore chovu
hospodarskych zvierat, ktory sa vyznacuje tym, ze je
nehybny a muzsky - Sovinisticky.

- Vytvarat zamestnanost v lokalitach, kde sa chovaju
oSipané a vyrabaju iberskeé klobasy.

- Obnova autochténneho plemena Serrania de Ronda, ako
je prasa rubio dorado.

- Ochrana zivotného prostredia v oblasti a podpora trhu s
gastanmi a zaludmi, hlavnymi potravinami pre iberskeé
~ o$ipané.

iberskych klobas, ktory ma dlhu obchodnu
tradiciu.

Vstup do vysoko konkurenc¢ného biznisu, v
ktorom su etablované firmy.

Neochota chovatelov vidiet starsiu zenu na
univerzite ako veducu.

Odmietanie inovacii, ktoré podnikatelka navrhne
miestnym farmarom.

Nedostatok podpory zo strany administrativy na
uznanie pévodného plemena zlatych plavych
oSipanych.
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5. Aku podporu ste obdrzali od verejnej spravy pri vytvarani
podniku (financnu, mentorskau...)?

- Podpora od Organizacion Comercial Agraria de la
Serrania de Ronda v oblasti technického a pravneho
poradenstva pre rozvoj vidieckych pozemkov.

- Pomoc od Diputacion de Malaga pre propagacnu
znacku Sabor a Malaga za ucelom ucasti na
narodnych veltrhoch a podujatiach na propagaciu
produktov.

- Pomoc od Junta de Andalucia kvoli pandémii Covid-
19.

$ %. Ziadna viadna podpora na obnovu plemena zlatych

. 4 4
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6. Moze kriza ako Covid- 19 nejako zmenit’ planovanie socialneho
podniku?

- Mala velkost spolocCnosti a exkluzivita produktu

umoznili rychle prisposobenie sa novej realite.

- Zlepsili sa interné procesy v spolocnosti, procesy
balenia, nakupu a expedicie.

- Museli sme sa znovu objavit a zamerat svoje usilie
na online predaj jednotlivcom.
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Referencie a d’alsia literatura

= ABC Andalucia. “Dehesa de los Monteros: el cochino «rubio» andaluz que conquista China viene de
Malaga”. https://bit.ly/203FyBx

= Canal Sur. “Campechanos”. https://www.youtube.com/watch?v=YTPVLcSjh A

= Canal Sur. “Tierray mar”. https://www.youtube.com/watch?v=vM4dgaGBDV0

= Diario Sur. “Promueven la creacion de una D.O. para los jamones de la Serrania de Ronda”.
https://bit.ly/3syWSxg

= FEl Economista. “El cerdo dorado vuelve al mercado”. https://bit.ly/2Pk0Zi9

= F/ Pais. “Jamones ibéricos rubio dorado, un capricho asidtico”. https://bit.ly/3w6elxD

= La Dehesa de los Monteros. https://dehesalosmonteros.com

= Madlaga Hoy. “Los lideres del pata negra”. https://bit.ly/3915BeD



https://bit.ly/2O3FyBx
https://www.youtube.com/watch?v=YTPVLcSjh_A
https://www.youtube.com/watch?v=vM4dgaGBDV0
https://bit.ly/3syWSxg
https://bit.ly/2Pk0Zi9
https://bit.ly/3w6eJxD
https://dehesalosmonteros.com/
https://bit.ly/39l5BeD

